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das Beleuchmngskonzept
um, bevor es an die Dekoration geht.

Qas Finale besteht aus dem Fotoshoo-
ting. Insgesamt nimmt der Prozess vor
Ort nur ein bis zwei Tage in Anspruch.
Sobald das Obijekt verkauft wurde, wan-
dert samtliches Mobiliar zuruck ins Mo-
bellager. Dort befinden sich komplette
Einrichtungen fiir rund 15 Immobilien in
unterschiedlichen Stilarten.

Deutsche Gesellschaft fiir
Home Staging und Redesign

F
HOME STAGING, FRANK

Der erste Eindruck Za
N

ansprechenden Prasentation
r temporar im Geschmack
Stagerin Maren Kumant.

Die Deutsche Gesellschaft fiir Home
Staging und Redesign, Wiesbaden, hat
mittlerweile rund 200 Mitglieder und
bietet als Berufsverband Fortbildungen
und die Ausbildung zum Home Stager mit
IHK-Abschluss an. www.dghr-info.de

n, lasst sich mit einer
n und Hause
der Home

Auch wenn die Immobilienpreise stetig steige
fir Kdufer und Verkaufer mehr erreichen. Wohnungé

der Kaufergruppe einzurichten, das ist das Geschaftsmodell
Ziel des Home Stagings ist, einen neu-

tralen, aber interessanten Look zu kre-
leren, der die Méglichkeiten der Raume
aufzeigt und die avisierte Kaufergruppe
anspricht. Oftmals bekommen Interes-
senten dadurch bereits Anregungen fur
die eigene Einrichtung. , Ein Kaufer hat
kurzlich das gesamte Interieur — bis hin
zu den dekorativen Bichern - {ibernom-

scheint, hat direkte Auswirkungen auf
den Verkaufspreis. Das belegt auch die
jungste DGHR-Statistik: In fast 40 Pro-
zent der Transaktionen sorgt Home Sta-
ging flr einen Mehrerlos.

DIE AUTORIN

_Es gibt keinen zweiten ersten Ein-

druck: Mein Ziel ist es, eine Wohlfiihlat- Ann-Kristin Engelhardt

Maren Kumant, Home Staging, Frankfurt: _Es gibt

Home Staging, im angelséchsischen
Raum bereits seit den Siebzigerjahren be-
kannt, wird auch in Deutschland popula-
rer und etabliert sich zunehmend in der
anspruchsvollen Immobilienvermarktung.
Die Frankfurterin Maren Kumant, gelernte
Hotelfachfrau und Marketing-Kommunika-
tionswirtin, hat sich 2017 mit ihrem Unter-
nehmen Maren Kumant Home Staging
selbststandig gemacht und vereint in die-
sem Beruf die Expertise ihrer friiheren Ta-
tigkeiten. Heute ist sie eine von nur zehn
Home Stagern, die mit dem Titel DGHR
Home Staging Master Professional der
Deutschen Gesellschaft fir Home Sta-
ging und Redesign ausgezeichnet sind.

bei Immaobilien keinen zweiten ersten Eindruck *

Wohlifihlatmosphare schaffen

. Beim Verkauf meines Elternhauses
wurden mir zum ersten Mal die unge-

nutzten Potenziale bei der Immobilien-
vermarktung deutlich: unaufgerdum-
te, dunkle Zimmer mit alten, zuriick-
gelassenen Mobeln, verwilderte Gar-
ten, schlechte Exposéfotos ", erzahit
Kumant. Was viele Wohnungs- oder
Hausverkaufer nicht wissen: Nur weni-
ge Menschen kénnen sich einen Raum
vor threm geistigen Auge
deren als der vorhandene
vorstellen. Zudem fallt eg
die GroRenverhaltnisse in

mit einer an-
n Einrich!ung
Ihnen schwer
leeren Ray-
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men zu erfassen. Denn sie wirken meist
kleiner als sie wirklich sind. Was auf den
ersten Blick wie Nebensachlichkeiten
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Home Staging Maren Kumant
Renoirallee 32

60438 Frankfurt
Telefon 69/36609609

E-Mail hallo@maren-kumant de
www.maren—kumant.de

mosphare zu schaffen, sodass ein nach-
haltiger positiver Eindruck direkt beim
Offnen der Tir entsteht”, erklart Ku-
mant. Die von ihr eingerichteten Immo-
bilien wurden zum Probewohnen ein-
laden. ,Von der Platzierung der Mabel
uber die Beleuchtung bis hin zu einzel-
nen Dekorationsartikeln wird nichts dem
Zufall GUberlassen”, weil} die Unterneh-
merin um die Wirkung einer gelunge-
nen Immobilienprasentation. Daraus lei-
tet sie auch ihre Firmenphilosophie ab:
Jede Immobilie wie ein hochwertiges
Markenprodukt zu prasentieren. Dazu
setzt sie auf neuwertige Mobelstucke,
optimale Lichtverhaltnisse, ansprechen-
de Wohnaccessoires und Kunst sowie
weiche Textilien, die auf die Besonder-
heiten jeder einzelnen Immobilie indivi-
duell abgestimmt sind.

Einrichtungs- und Farbkonzepte

Grundsatzlich ist Home Staging und
Styling in Musterwohnungen von Neu-
bauten und im Bestand bei noch be-
wohnten und leeren Immobilien mog-
lich. Fiir jeden Raum wird zunachst ein
Einrichtungs- und Farbkonzept entwi-
ckelt. Dann bringt das Umzugsteam die
ausgewdhlten Einrichtungsgegenstan-
de aus dem Bestand von Kumant und
baut diese am Zielort auf. Parallel set-

men”, sagt Kumant. Besonders beliebt
sei die Ubernahme von Lampen. ,In

solchen Fallen kaufe ich dann nach, um
meinen Bestand wieder aufzustocken.”

Stellvertretende Leiterin, Wirtschafts-
politik und Metropolenentwicklung,
IHK Frankfurt
a.engelhardt@frankfurt-main.ihk.de

Den Verkaufspreis steigern

Erfreut zeigt sich die Unternehmerin
uber das sich wandelnde Image ihres
Berufsstandes. Wahrend Home Sta-
ging vor ein paar Jahren noch als letzte
Rettung fir unvermittelbare Immaobilien
galt, erkennen heute viele Bauunterneh-
men, Immobilienmakler und Eigentu-
mer den Wert einer passgenauen Pra-
sentation fur alle am Verkauf Beteilig-
ten. Home Staging und die Einrichtung
von Musterwohnungen sind inzwischen
vielerorts ein fester und wichtiger Teil
des Immobilienmarketings und Ser-
vices geworden. Sowohl in den Umfra-
gen wie auch in den Erfahrungswerten
der Unternehmerin wird deutlich, dass
mit Home Staging eine Verkurzung der
Verkaufszeit um ein Drittel bis zur Half-
te und ein um zehn bis 20 Prozent hohe-
rer Verkaufspreis erreicht werden kon-
nen - bei Durchfiihrung eines professio-
nellen Maklervertriebs. Fur die Zukunft
wiinscht sich die Frankfurter Unterneh-
merin. dass Home Staging zum Stan-
dard und noch starker in der Immobilien-

wirtschaft verankert wird.
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